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EXPORTUTSIKTER

Ostsvenska Handelskammaren ar det regionala naringslivets rost och verkar for

och av medlemsforetag i Ostergétland, Sérmland och pé Gotland. En stor del av
Handelskammarens karna ar den internationella handeln och det ar inom detta
verksamhetsomrade som Handelskammaren har sitt ursprung. Harigenom har vi vart
lagstadgade uppdrag att utfarda handelsdokument — med avsikten att forenkla export och
import for foretag. | dagens internationaliserade varld ar det viktigare an ndgonsin, inte
minst med tanke pa att Sverige ar ett litet, handelsberoende land.

For forsta gdngen genomfor Ostsvenska Handelskammaren en rapport med fokus pé

de exporterande foretagen i den 0stsvenska regionen. En temperaturmatning bland
medlemsforetagen dar syftet ar att ge en enkel och tydlig dverblick av situationen hos de
foretag som exporterar och hur de méar. Méalet ar att fordjupa Handelskammarens kunskap
och pé det sattet kunna forbattra service till och paverkan for exportforetagen.

Handelskammaren slapper aven regelbundet en konjunkturrapport dar parametrar som
bedomd efterfrédgan, personalsituation och konjunkturutveckling pa kort och l&ng sikt
ingdr. Rapporten baseras pa en enkatundersdkning som skickas ut till Handelskammarens
medlemsforetag. Exportutsikterna ar en fordjupning av konjunkturrapporten med
exportforetagens situation i fokus. Utdver ovanstdende fragestallningar, undersoker vi

till vilka delar av varlden exporten gar, om foretagen planerar nagra forandringar i sin
exportforsaljning och vilka marknader de ser som intressanta framat.

Att det gar bra for exportforetagen ar centralt for Sveriges ekonomi och konkurrenskraft.
Exportforetagen behover i regel en langre framforhallning och verkar pa en storre och mer
diversifierad spelplan. Darfor ar en undersokning av exportforetagens erfarenheter och
prognoser lika intressant som relevant. Baserat pa enkatsvaren har Handelskammaren
sammanstallt en rapport med fokus pé export och internationella utsikter. Intentionen ar
att matningarna som ligger till grund for rapporten ska ske fortlopande en géng arligen,

for att forse Handelskammaren, vadra medlemsforetag och andra intresserade aktorer
sdsom myndigheter och media med aktuell information och hojd kunskap om den regionala
exporten.

Emma Meijer, projektledare Internationell Handel
Ostsvenska Handelskammaren
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Var undersokning visar att den 6stsvenska exporten gar till varldens alla horn aven om
stora delar av exporten gar inom Europa. Nastintill samtliga bolag, 95 procent, anger att de
exporterar inom EU. Darefter, ungefar 42 procent av bolagen, meddelar att de exporterar
till Nordamerika respektive ovriga Asien, foljt av nastan 25 procent som exporterar till
Sydamerika, Mellanostern respektive Oceanien och Afrika.

Tittar vi narmare pa fragan om foretagen planerar att férandra ndgot i sin exportforsaljning
anger drygt halften att de inte kommer gora nagon forandring. Omkring 33 procent
faststaller att de ska utdka sin forsaljning pa en befintlig marknad och drygt 6 procent ska
utoka pa en ny marknad. Endast ett bolag i undersokningen anger att de kommer minska
sin exportforsaljning pa en befintlig marknad. Sett till foretagsstorlek ar det ingen storre
skillnad bland svaren. Foretag med mellan 6-100 anstallda anser sig vara mest positivt
installda till att utoka sin exportforsaljning pa en befintlig marknad.

Av de 6 procent som sager att de vill utoka pa en ny marknad representerar ett av foretagen
den minsta storlekskategorin samt tre smé och medelstora foretag, mellan 21-500
anstallda. Foretaget som ska minska sin exportforsaljning pa befintlig marknad aterfinns i
kategorin bland de minsta foretagen, 0-5 anstallda.

Foretagen som anger att de ska utdka sin forséaljning pa befintliga marknader foretrader
branschkategorierna Industri/Tillverkning, narmare halften av de svarade i denna kategori,
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Bland de exporterande foretagen bedomer narmare 36 procent att efterfrdgan pa deras
produkter eller tjanster kommer att minska nagot pa langre sikt — 12 ménader. 33 procent
anger att efterfrdgan kommer vara ofdrandrad och drygt 21 procent sédger nagot dkad.
Resultaten visar ockséa att nastan 10 procent anser att deras efterfragan kommer 6ka
kraftigt.

P& fragan om personalsituationen anger ungefar 50 procent att de pa l&ng sikt inte kommer
vidta ndgra atgarder, medan 7 procent svarar att de behdver sédga upp personal. Daremot
vill 41 procent av foretagen anstéalla pa 12 méanaders sikt. Med andra ord behéver 25
exporterande foretag i var region anstalla inom ett ar.

Gallande konjunkturlaget svarar narmare 79 procent av exportforetagen att de tror pé en
svag eller mycket svag utveckling under en 12-méanaders period. 15 procent anger att den
kommer vara oférandrad och 7 procent spar en ganska stark utveckling.

Daremot ar 86 procent ganska eller mycket positiva sett till framtiden for sitt foretag. Bara
atta bolag ser ganska negativt pa framtiden. Sex av dessa atta bolag ar inom Industri/
Tillverkning. Resterande tva inom Transport/Logistik samt Detaljhandeln.

60 procent av exportféretagen ser ganska eller mycket positivt pa regionens utveckling

i stort, medan 28 procent har en negativ syn och 13 procent uppger att de inte vet.
Majoriteten av foretagen som ser positivt pd regionens utveckling ar foretag inom Industri/
Tillverkning, Konsult/Tjanster, IT/Teknik, Besoksnaring samt Detaljhandeln.

Kompetensbrist
Inflation
Energiforsorjning

Utover topp tre omnamns omvarldslaget, produktbrist pa grund av kriget i Ukraina,
varldsekonomin, rantelaget, valutaforandringar och ckade omkostnader som orosmoln.
Likaséa svéarigheter att beddma utvecklingen péa langre sikt.

Kostnadsokningar av alla slag ar problematiska, men kan oftast tas ifatt éver tid
(pris6kningar och/eller forbdttrad effektivitet). Kort- och [dngsiktigt dr svarigheterna att
anstdlla verkstadspersonal, framfor allt CNC-operatérer, det stora problemet och det kan
leda till att verksamheten mdste krympa.
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| tider av en orolig omvarld och nedtonade utsikter for varldsekonomin ser exportforetagen
en svagare konjunktur framat. Ménga av foretagen ser en nedgang i efterfrdgan pa sina
produkter eller tjanster och ungefar halften planerar att behalla exportforsaljningen
oférandrad snarare an att satsa pa nya marknader just nu. Vidare anges kompetensbrist,
inflation och energiforsorjning som exportforetagens framsta orosmoln — tatt foljt av ett
oroligt omvarldslage, 6kade omkostnader och rantelaget.

Men, detta till trots finns glimtar av hopp — i denna rapport och aven i andra matningar
speglar resultatet aterhamtning och goda utsikter for de svenska exportforetagen.

Positivt fran var undersokning ar att en betydande andel, narmare 40 procent, av de
responderande foretagen anger att de vill satsa mer pé befintliga marknader eller
expandera pa nya samt att ytterst fa ska minska sin exportforsaljning. Noterbart ar ocksé
att de marknader foretagen bedomer som aktuella framover i huvudsak ar utanfor EU.

25 exportforetag i regionen vill anstalla personal pa langre sikt, vilket i sammanhanget
ocksa kan ses som ett styrkebesked. Samtidigt vet vi av erfarenhet att kompetensbrist

ar det enskilt storsta hotet mot foretagens tillvaxt och énskad utveckling. Att s manga
foretag behover anstalla personal framat ar gladjande, men stéller ocksa hoga krav pa
utbildningsvasende och arbetsmarknaden i stort.

Darutover rader en stark tro pa framtiden for den egna verksamheten, likval som for

regionens utveckling framat. Den optimistiska synen tar vi med oss nar vi forhoppningsvis
gar ljusare tider tillmotes vartefter — regionalt som globalt.
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